Whitepaper:
Internationaal UBO

voor Import- & Exportbedrijven



Doelstellingen van deze whitepaper

In deze whitepaper behandelen we het onderwerp Internationaal UBO (Ultimate
Beneficial Owner) en de essentiéle rol die het speelt in import- en exportactiviteiten.
Ontdek waarom het van belang is om de UBO te kennen en hoe dit jouw bedrijf naar
nieuwe hoogten kan brengen. Het doel van deze whitepaper is om je bewust te
maken van het belang van het identificeren van de UBO en je te voorzien van een

overzichtelijk en informatief naslagwerk over dit onderwerp.

Het belang van het vinden van de internationale UBO voor import-
en exportbedrijven

In de moderne zakelijke wereld worden bedrijven steeds meer geconfronteerd met
internationale handelsrelaties. Voor import- en exportbedrijven is het van cruciaal
belang om de UBO van hun handelspartners te kennen. Een UBO is de natuurlijke
persoon die uiteindelijk eigendoms- of zeggenschapsbelangen heeft in een bedrijf.
Het begrijpen van de UBO-structuur van een handelspartner is van vitaal belang,
omdat het kan helpen bij het identificeren van mogelijke risico's en het bevorderen

van transparantie in zakelijke transacties.

Het doel van deze whitepaper is de rol van UBQ's in import- en exportactiviteiten te
onderzoeken en te begrijpen hoe deze informatie bedrijven kan helpen bij het nemen
van weloverwogen zakelijke beslissingen. Hierbij zullen we ook mogelijke risico’s
benadrukken die zich kunnen voordoen als een bedrijf de UBO van een

handelspartner niet adequaat kan vinden en verifiéren.
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Wat is een UBO en waarom is het belangrijk?

Definitie van een UBO

Een UBO verwijst naar de persoon die het uiteindelijke eigendomsbelang heeft in een
bedrijf of de persoon die zeggenschap heeft over het bedrijf. Deze definitie kan
variéren afhankelijk van de wetgeving en regelgeving in verschillende landen. De UBO
is de natuurlijke persoon achter een juridische entiteit, zoals een bedrijf, en het is van
vitaal belang om deze persoon te identificeren om volledige transparantie te

waarborgen in zakelijke transacties.

In de context van import- en exportbedrijven is het kennen van de UBO van cruciaal
belang om te begrijpen met wie ze zaken doen en om te voorkomen dat ze betrokken
raken bij dubieuze transacties. Het identificeren van de UBO helpt bij het blootleggen
van complexe bedrijfsstructuren en het voorkomen van misbruik van financiéle

systemen voor witwaspraktijken of andere illegale activiteiten.

De voordelen van het identificeren van de UBO voor bedrijven

Het identificeren van de UBO biedt verschillende voordelen voor import- en
exportbedrijven: Het helpt bij het opbouwen van vertrouwen tussen handelspartners,
wat essentieel is voor een succesvolle zakelijke samenwerking. Transparantie in
zakelijke transacties bevordert een gezonde zakelijke omgeving en vermindert het

risico op frauduleuze activiteiten.

Daarnaast kan het begrijpen van de UBO-structuur bedrijven helpen bij het inschatten
van mogelijke risico's en het nemen van voorzorgsmaatregelen. Het kan blootleggen
of er sprake is van verdachte zakelijke relaties of mogelijke belangenconflicten die de

zakelijke transacties kunnen beinvlioeden.

Ook kan het identificeren van de UBO helpen bij het naleven van nationale en
internationale regelgeving met betrekking tot het voorkomen van witwaspraktijken
en andere financiéle misdrijven. In sommige gevallen kan het niet naleven van

dergelijke regels leiden tot hoge boetes en reputatieschade voor bedrijven.
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Het niet adequaat vinden van de UBO van een handelspartner kan aanzienlijke risico's
met zich meebrengen voor import- en exportbedrijven. Het kan leiden tot het aangaan
van zakelijke relaties met partijen die betrokken zijn bij illegale activiteiten, zoals

witwassen van geld, belastingontduiking of financiering van terrorisme.

Ook kan het ontbreken van kennis over de UBO-structuur leiden tot het aangaan van
zakelijke deals met partijen die mogelijk een negatieve invloed hebben op het imago en
de reputatie van het bedrijf. Dit kan resulteren in verlies van vertrouwen bij klanten,

leveranciers en andere stakeholders.

Daarnaast kunnen regelgevende instanties en autoriteiten sancties opleggen aan
bedrijven die niet voldoen aan de UBO-rapportagevereisten. In sommige gevallen
kunnen deze sancties leiden tot aanzienlijke financiéle verliezen en juridische problemen
voor het bedrijf. Het identificeren van de UBO is dus van cruciaal belang om potentiéle

risico's te minimaliseren en de integriteit van zakelijke transacties te waarborgen.

Stap 1: Verzamelen van informatie over de klant

Het proces van het vinden van de UBO begint met het grondig verzamelen van
informatie over de klant. Import- en exportbedrijven moeten een diepgaand inzicht
krijgen in de structuur van de onderneming waarmee zij zaken willen doen. Dit houdt in
dat zij niet alleen de directe zakelijke relatie moeten onderzoeken, maar ook de
juridische entiteiten die de klant mogelijk controleert. Hierbij kan het van cruciaal belang
zijn om te weten wie de UBO's zijn, aangezien zij degenen zijn die uiteindelijk de

controle uitoefenen over de onderneming.

Het verzamelen van informatie kan een uitdagende taak zijn, vooral in het geval van
internationale transacties, omdat er verschillende juridische en culturele contexten
kunnen zijn die de informatieverschaffing bemoeilijken. Daarom is het van groot belang
om transparante en open communicatie met de klant aan te moedigen en waar mogelijk

gebruik te maken van internationale standaarden voor het delen van informatie.
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Stap 2: Het gebruik van internationale registers en databases

Om de UBO van een klant te achterhalen, kunnen import- en exportbedrijven
gebruikmaken van internationale registers en databases die informatie bevatten over
juridische entiteiten en hun UBQ's. Veel landen hebben op nationaal niveau UBO-
registers opgezet als onderdeel van hun maatregelen om witwassen van geld en
belastingontduiking tegen te gaan. Deze registers bieden waardevolle informatie over
de UBQO's van bedrijven die in dat specifieke rechtsgebied zijn geregistreerd. Bovendien
zijn er ook internationale databases beschikbaar die gegevens verzamelen uit
verschillende landen, waardoor een meer holistisch beeld ontstaat van de structuur en
eigendom van een bedrijf op internationaal niveau. Het raadplegen van deze registers
en databases kan essentiéle inzichten bieden bij het identificeren van de UBQO's en het

beoordelen van eventuele risico's die aan de transactie zijn verbonden.

Stap 3: Samenwerking met derde partijen en screening tools

Naast het gebruik van internationale registers en databases kan het raadzaam zijn om
samen te werken met gespecialiseerde derde partijen en screening tools. Deze derde
partijen hebben vaak toegang tot uitgebreide databases en bronnen die niet openbaar
toegankelijk zijn. Ze kunnen ook geavanceerde screeningstechnologieén toepassen om
potentiéle UBQO's te identificeren en verbanden te leggen tussen verschillende
bedrijfsstructuren. Het inschakelen van experts en screening tools kan de
nauwkeurigheid en efficiéntie van het UBO-onderzoek vergroten, vooral bij complexe
internationale transacties waarbij meerdere lagen van eigendom en controle betrokken

zijn.

Stap 4: Verificatie en validatie van de UBO-informatie

Nadat de UBO-informatie is verzameld uit verschillende bronnen, is het van vitaal belang
om de nauwkeurigheid en geldigheid ervan te verifiéren en te valideren. Er kunnen
gevallen zijn waarin de beschikbare informatie tegenstrijdig of onvolledig is, vooral bij
internationale transacties waarbij verschillende juridische en bestuurlijke structuren

betrokken zijn.
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Het uitvoeren van een due diligence-onderzoek naar de UBO's kan de import- en
exportbedrijven helpen om verdachte activiteiten te identificeren, risico's te
beoordelen en nalevingsvereisten te vervullen. Dit proces omvat vaak het controleren
van identiteitsbewijzen, het verifiéren van eigendomsstructuren en het raadplegen van

relevante overheidsinstanties of juridische adviseurs om de gegevens te valideren.

In het kort omvat het proces van het vinden van de internationale UBO voor import- en
exportbedrijven het grondig verzamelen van informatie over de klant, het gebruik van
internationale registers en databases, samenwerking met derde partijen en screening
tools, en ten slotte de verificatie en validatie van de UBO-informatie. Door deze
stappen zorgvuldig te doorlopen, kunnen bedrijven potentiéle risico's minimaliseren en
een solide basis leggen voor veilige en ethische zakelijke transacties met hun klanten

over de hele wereld.

Taal- en cultuurbarriéres bij het zoeken naar internationale UBO's

Een van de belangrijkste uitdagingen bij het vinden van internationale UBO's is het
overwinnen van taal- en cultuurbarrieres. In een geglobaliseerde economie hebben
import- en exportbedrijven te maken met klanten uit diverse landen en regio's, waar
verschillende talen en culturen de norm zijn. Dit kan het proces van informatie
verzamelen bemoeilijken, omdat belangrijke documenten, registers en informatie
mogelijk alleen beschikbaar zijn in de taal van het desbetreffende land. Bovendien
kunnen verschillende culturele normen en communicatiestijlen een effectieve

interactie met klanten en derde partijen bemoeilijken.
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Om deze uitdagingen te overwinnen, is het essentieel om een meertalig en cultureel
divers team samen te stellen. Medewerkers met kennis van de relevante talen en
culturen kunnen helpen bij het interpreteren van documenten en het communiceren
met klanten en instanties in hun eigen taal. Het opzetten van gestandaardiseerde
procedures voor vertaling en interpretatie kan ook de consistentie en nauwkeurigheid
van de verzamelde informatie bevorderen. Daarnaast kan het investeren in
interculturele trainingen voor medewerkers helpen om effectief te communiceren en

misverstanden te voorkomen.

Een andere uitdaging is de beperkte toegang tot UBO-informatie in sommige landen.
Sommige rechtsgebieden hebben strikte privacywetten of beperken de openbare
toegang tot UBO-registers en -gegevens om privacyredenen. Hierdoor kunnen
import- en exportbedrijven moeite hebben om volledige en betrouwbare informatie
over de UBO's van hun klanten te verkrijgen, vooral wanneer deze klanten gevestigd
zijn in landen met een hoog niveau van geheimhouding en bescherming van

bedrijfseigenaren.

Om deze beperkingen te overwinnen, moeten bedrijven samenwerken met juridische
experts en lokale vertegenwoordigers in de relevante landen. Deze professionals
kunnen helpen bij het navigeren door de complexe juridische kaders en het
verkrijgen van toegang tot de vereiste UBO-informatie. Daarnaast kunnen bilaterale
en internationale samenwerkingsverbanden tussen landen en overheden bijdragen
aan een betere uitwisseling van informatie en het vereenvoudigen van het UBO-

onderzoeksproces.

Het vinden van de UBO's wordt nog gecompliceerder wanneer klanten gebruik maken
van complexe bedrijfsstructuren en offshore entiteiten. Dergelijke constructies
worden soms gebruikt om de werkelijke eigenaren van een bedrijf te verbergen en
belastingvoordelen te behalen. Deze complexiteit kan het identificeren van de
daadwerkelijke UBO bemoeilijken, waardoor import- en export bedrijven een groter
risico lopen op het betrokken raken bij transacties met onbekende of onbetrouwbare

partijen.
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Om deze uitdagingen te overwinnen, is het essentieel om een meertalig en cultureel
divers team samen te stellen. Medewerkers met kennis van de relevante talen en
culturen kunnen helpen bij het interpreteren van documenten en het communiceren
met klanten en instanties in hun eigen taal. Het opzetten van gestandaardiseerde
procedures voor vertaling en interpretatie kan ook de consistentie en nauwkeurigheid
van de verzamelde informatie bevorderen. Daarnaast kan het investeren in
interculturele trainingen voor medewerkers helpen om effectief te communiceren en

misverstanden te voorkomen.

Naast juridische en culturele uitdagingen kunnen technische en operationele
belemmeringen het proces van het vinden van UBO's bemoeilijken. Het verzamelen,
verwerken en analyseren van grote hoeveelheden informatie uit verschillende
bronnen kan tijdrovend en arbeidsintensief zijn. Technologische beperkingen kunnen
ook van invloed zijn op de toegang tot relevante databases en het gebruik van

screening tools.

Om deze technische en operationele uitdagingen te overwinnen, moeten import- en
export bedrijven investeren in geavanceerde technologieén en softwareoplossingen
die de gegevensverzameling en -analyse automatiseren en stroomlijnen. Het gebruik
van data-integratieplatforms en datamining-tools kan de efficiéntie van het UBO-
onderzoek verbeteren. Daarnaast kan het implementeren van een robuuste
cybersecurity-infrastructuur helpen om gevoelige informatie te beschermen en

dataveiligheid te waarborgen.

Het overwinnen van de veelvoorkomende uitdagingen bij het vinden van
internationale UBQ's vereist een holistische aanpak waarbij rekening wordt gehouden
met taal- en cultuurverschillen, samenwerking met lokale experts, uitgebreid
onderzoek naar complexe bedrijfsstructuren en offshore entiteiten, en investeringen
in geavanceerde technologieén. Door deze uitdagingen effectief aan te pakken,
kunnen import- en export bedrijven hun risico's verminderen en vertrouwen

opbouwen in hun zakelijke transacties op internationaal niveau.
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Het belang van due diligence en regelmatige UBO-controles

Een van de belangrijkste best practices bij het vinden van internationale UBQO's is het
uitvoeren van due diligence en regelmatige UBO-controles. Due diligence is een
kritische stap in het onderzoek naar de klant en vereist dat import- en export
bedrijven grondig onderzoek doen naar de bedrijfsstructuur en de UBO's van hun
klanten. Dit proces houdt in dat er zorgvuldige en systematische controles worden
uitgevoerd op de verstrekte informatie, het gebruik van internationale registers en

databases en het valideren van de verzamelde gegevens.

Het belang van regelmatige UBO-controles kan niet genoeg worden benadrukt.
Bedrijfsstructuren en eigendomsbelangen kunnen in de loop van de tijd veranderen
als gevolg van fusies, overnames of andere transacties. Daarom moeten import- en
export bedrijven de UBO-informatie van hun klanten periodiek bijwerken om ervoor
te zorgen dat ze altijd beschikken over de meest actuele gegevens. Regelmatige UBO-

controles dragen bij aan een proactieve benadering van compliance en risicobeheer,

waardoor potentiéle problemen vroegtijdig worden geidentificeerd en aangepakt.

Samenwerking met betrouwbare en gespecialiseerde partijen

Een andere cruciale best practice is de samenwerking met betrouwbare en
gespecialiseerde partijen bij het vinden van internationale UBQ's. Dit omvat het
werken met juridische experts, forensische accountants en externe
onderzoeksbureaus die ervaring hebben met UBO-onderzoek en compliance. Het
inschakelen van gespecialiseerde partijen kan de nauwkeurigheid en efficiéntie van
het proces aanzienlijk verbeteren, vooral bij het omgaan met complexe

bedrijfsstructuren en offshore entiteiten.

Het selecteren van betrouwbare partners is essentieel om ervoor te zorgen dat de
UBO-informatie veilig wordt behandeld en dat er geen belangenconflicten ontstaan.
Het is raadzaam om vooraf grondig onderzoek te doen naar de reputatie en
geloofwaardigheid van de gekozen partners voordat de samenwerking wordt

aangegaan.
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Het opstellen van interne richtlijnen en processen voor UBO-identificatie is van vitaal
belang voor een gestructureerd en consistent onderzoek naar de UBQO's van klanten.
Door duidelijke procedures vast te stellen, kunnen import- en exportbedrijven ervoor
zorgen dat hun medewerkers op een uniforme manier werken en voldoen aan de
geldende regelgeving. De richtlijnen moeten details bevatten over welke informatie
moet worden verzameld, welke bronnen moeten worden geraadpleegd en welke
stappen moeten worden genomen om de UBO-informatie te verifiéren en te

valideren.

Het opleiden van medewerkers over de interne richtlijnen en processen is ook van
cruciaal belang om ervoor te zorgen dat ze bekwaam zijn in het uitvoeren van UBO-

controles en volledig op de hoogte zijn van hun compliance-verantwoordelijkheden.

Last but not least is het regelmatig bijwerken en onderhouden van UBO-informatie
een essentiéle best practice om te waarborgen dat bedrijven altijd beschikken over
accurate en actuele gegevens. Aangezien bedrijfsstructuren kunnen veranderen als
gevolg van zakelijke transacties of andere gebeurtenissen, moeten import- en

exportbedrijven ervoor zorgen dat hun UBO-gegevens up-to-date blijven.

Om dit te bereiken, moeten bedrijven systemen implementeren die hen in staat
stellen om wijzigingen in de bedrijfsstructuur van klanten te monitoren en bij te
houden. Dit omvat het regelmatig raadplegen van internationale registers en
databases, het bijhouden van wijzigingen in juridische entiteiten en het periodiek
uitvoeren van UBO-controles. Het up-to-date houden van UBO-informatie zorgt
ervoor dat bedrijven goed geinformeerde beslissingen kunnen nemen bij het aangaan
van zakelijke relaties en dat ze voldoen aan de geldende wet- en regelgeving op het

gebied van transparantie en compliance.
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